
 

 Jeg er meget analytisk i min tilgang og har et stort 
krav om involvering af både brugere og KUNDEN i de 
projektopgaver, som jeg involverer mig i. Jeg arbejder 
aldrig alene. Og det er Kunderne der repræsenterer den 
faglige ekspertise inden for deres område. Jeg bidrager 
derimod til at skabe den røde tråd i projekter samt sikre 
en høj grad af troværdighed i både Kundens dialog med 
bidragsydere og i selve fondsansøgningen. 

Mine spidskompetencer er rådgivning, sparring og 
kvalitetssikring af ansøgningsmaterial. Desuden 
kompetencevurdering i fundraising(kurser, workshops 
etc. ) og endelig digitale fundraising værktøjer.
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Erfaring:   
Siden 2003 har jeg arbejdet med salg, 
markedsføring og relationspbygning. 
Både i Danmark og i udlandet. I 2010 
blev jeg selvstændig og etablerede 
virksomheden  Fundraiseren, som er 
min hovedbeskæftigelse i dag


